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PROGRAMA DEL CURSO

|A PARA ELDEPARTAMENTO
COMERCIAL

e Incluye Certificado WAT

Acelera el ciclo de ventas y mejora propuestas comerciales con |A. Investiga
prospectos, cualifica leads, personaliza mensajes, genera propuestas y anticipaa
objeciones automaticamente.

PROGRAMA

UNIDAD 1: IA PARA LA CAPTACION Y CUALIFICACION DE CLIENTES

Investiga empresas y prospectos para tomar decisiones cualificadas. Genera listas de
prospectos con herramientas de enriquecimiento de datos. Crea mensajes de prospeccion
personalizados a escala. Analiza el pipeline comercial con soporte de IA.

UNIDAD 2: IA EN LA PROPUESTA, NEGOCIACION Y CIERRE

Genera propuestas comerciales personalizadas rapidamente. Anticipa objeciones y prepara
argumentarios de venta. Analiza conversaciones y reuniones para mejorar técnica. Integra
IA en el CRM para optimizar seguimiento.

HERRAMIENTAS

ChatGPT Copilot CRM LinkedIn

Herramientas de enriquecimiento de datos

QUE VAS A CONSEGUIR

® |nvestigar empresas y sectores con LLMs para preparar llamadas y reuniones
® |dentificar sefales de compra y oportunidades en el mercado

® Cualificar leads automaticamente con criterios consistentes




Crear emails y mensajes de LinkedIn personalizados a escala
Adaptar mensajes a cada segmento de cliente

Disefar secuencias de follow-up coherentes y efectivas

Generar borradores de propuestas comerciales en minutos
Personalizar propuestas para cada cliente con contexto especifico

Preparar argumentarios ante objeciones frecuentes

¢PARA QUIEN ES ESTE CURSO?

Profesionales comerciales, gestores de ventas y equipos de business development
que buscan optimizar productividad y resultados.

Vendedores y ejecutivos de cuentas

Gestores de ventas y jefes de equipo comercial
Especialistas en business development
Prospectores y cazatalentos comerciales
Especialistas en relacion con clientes
Directores comerciales

Emprendedores y propietarios de empresas
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¢Preparado para dar el siguiente paso?

wearetech.es
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